@ conversys
Perfil — SENIOR NETWORK SALES ENGINEER

A Conversys IT Solutions é uma provedora de servicos e solugdes de Tecnologia da Informac¢do e Comunicagdo com
atuacdo em todo o Brasil. Com uma equipe técnica e comercial altamente qualificada e uma rede de parceiros que
incluem os principais fabricantes globais de tecnologia, a Conversys IT Solutions esta apta a entregar aos clientes
solugBes customizadas de Infraestrutura de Tl e Telecom. Investe nos colaboradores e parceiros, primando por uma
relacdo duradoura com os clientes, pois acreditam que desta forma conquistam competéncias e conhecimentos
necessarios para inovar e gerar valor aos negdcios em que atuam.

Descri¢cdao da Posicao:

O Network Sales Engineer atuard como pré-vendas em SolucGes de Networking, sendo um apoiador técnico, que
entenda as necessidades dos clientes e auxilie no desenvolvimento de uma solucdo que exceda as expectativas dos
mesmos. Este profissional apoiard os executivos de conta na apresentacdo da companhia e de suas solucdes,
arquitetura do projeto dentro da solugdo e fabricante proposto, apresentacdo e convencimento técnico do projeto.

Descritivo:
Qualificagdes Obrigatdrias:

e Formagado superior em uma das seguintes especializagdes: Engenharia da Computacao, Engenharia
Eletronica, Engenharia de Telecomunicagdes, Ciéncias da Computagao, Analista de Sistemas,
Seguranca da Informacao ou afins;

e Possuir experiéncia em andlise de RFPs e editais;

e Possuir experiéncia com Integradoras, Revendas, Distribuicdes ou Fabricantes;

e Possuir experiéncia em Solugdes de Networking, conhecimento e montagem de BOM em
equipamentos da Cisco, Fortinet e Aruba com Hands-on;

e Possuir certificacdes de base e profissional nos fabricantes citados.

Qualificagdes Desejaveis:
e Desejavel inglés avancado (requisito minimo inglés técnico);
e Boa expressao verbal, dinamica, postura e vontade de avancgar na carreira;
e Possuir experiéncia em apresentacdes;

Responsabilidades

e Avaliacdo e Interpretacdo de Editais, RFPs e EspecificacGes Técnicas;

e Elaboracdo de BOMs, Propostas Técnicas e Comerciais;

e Habilidade para apresentacdes em todos os niveis hierarquicos dos clientes;

e Acompanhamento em visitas técnicas junto com a equipe comercial para levantamento de
oportunidades;

e FElaboracdo de projetos e solugdes adequadas para cada tipo de ambiente, desde solucbes de
telefonia, rede LAN, WLAN e WAN;

e Provas de conceito PoCs;

e Elaboragao do escopo de servigo e cronograma de atendimento.



